[Briefkopf: Logo, Name und Kontaktdaten des Betriebs hier einfügen]
[Name des Betriebs] · [Straße Hausnummer] · [PLZ Ort]
[Anrede, Vorname Nachname]
[Straße Hausnummer]
[PLZ Ort]
[Ort], [Datum]



Ihr persönlicher Gutschein: [Angebot, z. B. 10 % Rabatt] für Ihren nächsten Besuch
Sehr geehrte [Frau/Herr Nachname],
bei uns in der Straße wird gebaut, und Sie haben es vielleicht schon bemerkt. [Name des Betriebs] ist während der Bauzeit für Sie da. Unser Eingang ist [erreichbar über …, z. B. den Hof / die Seitenstraße], wir haben [Öffnungszeiten] für Sie geöffnet.
Wir nutzen die ruhigere Zeit, um uns bei Ihnen zu bedanken. Als Stammkundin oder Stammkunde erhalten Sie [Angebot, z. B. 10 % Rabatt auf Ihren nächsten Einkauf / einen Gutschein über 15 €]. Der Gutschein gilt bis [Datum].
So lösen Sie ihn ein: Bringen Sie diesen Brief mit, rufen Sie uns unter [Telefon] an oder buchen Sie einen Termin unter [Terminlink oder E-Mail]. [Optional: Wir bringen Ihnen Ihre Bestellung auch gern vorbei.]
Wir freuen uns auf Ihren Besuch. Mit freundlichen Grüßen
[Vorname Nachname], [Name des Betriebs]
✂  Hier abtrennen und mitbringen
	Ihr persönlicher Gutschein
[Angebot, z. B. 10 % Rabatt auf Ihren nächsten Einkauf]
Für: [Vorname Nachname]   ·   Gültig bis: [Datum]   ·   Einmal einlösbar bei [Name des Betriebs]

	[Grafik: Gutschein-Motiv hier einfügen, z. B. Logo, Aktionsbild oder Barcode]


Sie erhalten diesen Brief als Kundin oder Kunde von [Name des Betriebs]. Möchten Sie künftig keine Post mehr von uns erhalten, genügt eine kurze Nachricht an [E-Mail oder Telefon].

Ausfüllhilfe: Musterbrief Gutschein Baustelle
Diese Seite wird nicht mitgedruckt. Lösche sie, bevor du den Brief druckst.
So passt du den Brief an
1. Gelb markierte Stellen ersetzen. Mit Strg + F und der Eingabe "[" findest du alle Platzhalter. Danach die gelbe Markierung entfernen.
1. Angebot wählen: Prozent auf den nächsten Einkauf, ein Gutschein über einen festen Betrag, eine Zugabe oder die kostenlose Lieferung. Rechne vorher durch, dass dein Ertrag das Angebot trägt.
1. Gültigkeit setzen: Wähle eine kurze Frist, zum Beispiel vier Wochen. Ein Datum schafft den Anlass, jetzt zu kommen.
1. Persönlich machen: Unterschreibe jeden Brief von Hand und schreibe die Adresse auf dem Umschlag per Hand. Das hebt den Brief aus der Werbepost heraus.
1. Einlösungen zählen: Führe eine Strichliste, wie viele Gutscheine zurückkommen. So siehst du, was die Aktion bringt.
Wer den Brief bekommt
1. Schreibe deine eigene Kundschaft an, also Menschen, die schon bei dir gekauft haben. Der Hinweis zur Abmeldung unten auf dem Brief bleibt stehen.
1. Sprich Stammkundschaft mit Namen an. Beginne mit den Kundinnen und Kunden, die am häufigsten bei dir einkaufen.
Wichtiger Hinweis
Der Musterbrief ist eine Formulierungshilfe und ersetzt keine rechtliche Beratung. Rabatt- und Werbeaktionen prüfst du bei Bedarf mit deinem Rechtsanwalt oder deiner Kammer.
Der nächste Schritt: Der Check
Eine Baustelle vor der Tür wirft auch die Frage nach dem Versicherungsschutz auf. In 30 Minuten klären wir, was deine Police bei einem Ausfall regelt. Den Termin buchst du über den QR-Code unten rechts oder unter calendly.com/f-duennebier/30min.
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Kontakt & Links
	Frank Dünnebier, Hauptvertreter der Mecklenburgischen Versicherung, Enderstraße 59, 01277 Dresden
Registernummer D-3FV5-TZ077-19  |  Gebundener Vermittler nach § 34d Abs. 7 GewO
Termin buchen: calendly.com/f-duennebier/30min
Erstinformation nach § 15 VersVermV: frank-duennebier.de/erstinformation.pdf
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Termin buchen
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